
 

 

P R E S S E I N F O R M A T I O N 

 

Janina Diefenbach und Holger Numrich unterstützen d ie 
Händler-Betreuung bei billiger.de 
 
billiger.de strukturiert um: Frischer Wind für den 
Vertrieb 
 
Karlsruhe, 14. März 2013. billiger.de  (http://www.billiger.de), Deutschlands 
bekanntester Online-Preisvergleich, hat im März zwe i  Management-
Positionen mit dem Ziel einer optimierten Vertriebs struktur neu besetzt. 
Janina Diefenbach zeichnet sich als Team Leader Key  Accounting für den 
Ausbau des Kundenmanagements sowie für die Neuausri chtung 
sämtlicher Vertriebsabteilungen verantwortlich. Hol ger Numrich, bereits 
seit Anfang 2012 bei billiger.de tätig, besetzt ab sofort die Position des 
Director Sales & Business Development. In deren Rah men wird er sich in 
erster Linie um die Erweiterung der Geschäftsfelder  und Partnerschaften 
des Karlsruher Unternehmens kümmern. 
 
Mit Janina Diefenbach  hat billiger.de zum 1. März 2013 eine Strategie-Expertin 
in Sachen E-Commerce an Bord geholt. Nach abgeschlossenem Tourismus-
Studium in Mannheim absolvierte sie ein Aufbaustudium im Bereich 
International Business Management mit den Schwerpunkten Marketing und 
Strategie an der Northumbria University im englischen Newcastle. Ihre 
berufliche Laufbahn startete Janina Diefenbach als Leiterin des Service Centers 
bei der Zartmann ZTS GmbH, wo sie grundlegende Erfahrungen im E-
Commerce-Bereich durch den Online-Vertrieb von Reisen sammelte. Mit dem 
Einstieg als Key Account Managerin bei der Become Europe GmbH im Jahr 
2009 baute sie sukzessive ihre Expertise im Segment Online-Shop-Betreuung 
aus. Weitere Stationen innerhalb des Karlsruher Unternehmens für E-
Commerce-Lösungen waren die Positionen des Head of Shop Sales & Key 
Account Management sowie zuletzt des Director Shop Business & Content. 
 
Als Team Leader Key Accounting setzt sich Diefenbach vor allem den Ausbau 
eines aktiven Kundenmanagements, langfristige Kundenbindungen sowie die 
Erhöhung der Kundenzufriedenheit zum Ziel. Darüber hinaus zählt auch die 
Neuausrichtung der Vertriebsabteilungen im Sinne oben genannter 
Anforderungen zu ihren Aufgaben. 
 
Seit dem 1. März 2013 verantwortet Holger Numrich  als Director Sales & 
Business Development die Bereiche Akquise sowie Betreuung von Händlern 
und Kooperationspartnern, beispielsweise bei den Themen Syndication, 
Sparberater oder in sonstigen strategischen Segmenten. Der Ausbau des 
Partnernetzwerks zählt dabei zu den obersten Prioritäten Numrichs in seinem 
neuen Verantwortungsbereich.  
  



 

Bereits seit dem 1. Februar 2012 unterstützte er als Leiter Syndication und 
Partnergeschäft die Geschäftsleitung von Deutschlands bekanntestem Online-
Preisvergleich bei der strategischen Entwicklung des Bereichs  Partnerschaften. 
Zu seinen Hauptaufgaben gehörten neben der Koordination bestehender 
Kooperationen auch die Akquise und der Aufbau neuer Kooperationen.  
 
Numrich bringt langjährige Erfahrung in den Bereichen E-Commerce und 
Beratung mit. Zuvor war er bei der Become Europe GmbH als Senior Business 
Development Manager für den Ausbau des Syndicationgeschäftes 
verantwortlich und bei Ernst & Young als Senior Consultant Business Advisory 
Service beschäftigt. 
 
Der Diplom-Wirtschaftsingenieur absolvierte seinen MBA in Sydney, Australien, 
wo er einige Zeit auch für Expedia als Operations Executive für Australien und 
Neuseeland zuständig war. 
 

Über billiger.de 

billiger.de ist Deutschlands bekanntester und mit mehr als 50 Mio. Preisen zu mehr als 1,5 Mio. 

Produkten auch der inhaltsstärkste Preisvergleich Deutschlands. Dabei ist billiger.de zudem der 

einzige deutsche Preisvergleich, der seit 2006 regelmäßig mit einem TÜV-Zertifikat, u.a. für seine 

nutzerfreundliche Website, ausgezeichnet ist. 

 

Die täglich mehrfach aktualisierten Angebote der über 22.000 Shops ergänzt billiger.de mit einem 

umfassenden Portfolio an weiterführenden Produktinformationen wie Produktvideos, Testberichte 

und Nutzerbewertungen. Daneben bietet billiger.de seit 2011 mit dem „Sparberater“ das erste TÜV-

zertifizierte Browser-Add-on Deutschlands, das Internet-Nutzer auf der Suche nach den günstigsten 

Angeboten sowie aktuellen Rabatt- und Gutscheinaktionen zum gewünschten Produkt automatisiert 

unterstützt. 

 

Seit 2009 ist Lorenz Petersen Geschäftsführer der 2004 gegründeten solute GmbH, die an ihren 

Standorten in Karlsruhe sowie Sofia und Plovdiv, Bulgarien, mehr als 160 Mitarbeiter beschäftigt. 
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